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4-8. Entrevista a Peter
Sisseck. El en6logo mejor pun-
tuado en las guias enolbgicas,
factétum de Pingus, en Ribera
del Duero, destaca la figura del
viticultor como elemento fun-
damental en el proceso de ela-
boracion del vino.

12-13. BALANCE 2019. Un

ano marcado por la crisis de pre-
cios, la sequia y las descabelladas

acusaciones a los campesinos

como culpables de la crisis clima-

tica.

14. Movilizaciones. Miles de
agricultores y ganaderos salen
a la calle en toda Espana para
exigir que sean atendidos los
problemas del campo.

24. Cartel lacteo. Ganaderos

de Coag Castilla y Ledn deman-

daran a las industrias que pac-

taron precios para perjudicarles

en las compras de leche.

Agrovid celebra la figura, muchas veces olvidada,
de los productores de uva como pilar del proceso enologico

grovid, la feria especiali-
zada en el cultivo del
vifiedo celebra en

Valladolid su primera edicién.
Segln sus promotores, Agrovid
nace con el objetivo de ser un
espacio de encuentro y negocio
para los profesionales: viticulto-
res, fabricantes, distribuidores y,
en general, todos los agentes
relacionados con la vifia.
Contribuira al reconocimiento
del sector vitivinicola como uno
de los mas pujantes y dinamicos
de Castilla y Le6n, con 1.000
millones de euros de facturacion
y ventas en el exterior por valor
de 215 millones. Exportaciones
que en el tltimo afio han crecido
un 13% en volumen y un 18%
en valor. El vifiedo es la base de
este desarrollo, por lo que el
protagonismo de Agrovid es del
viticultor.

egtn la Consejerfa de
Agricultura, en Castilla y
Le6n hay 75.000 hectareas

de vifiedo y el 86 % de su pro-
duccién va a la elaboracion de
vinos amparados por alguna
figura de calidad. El sector viti-
vinicola regional ocupa a unas
19.000 personas, de las cuales
15.500 son viticultores y 3.500
empleados directos en las bode-
gas. Es por tanto un sélido pilar
de nuestra industria agroali-
mentaria, y estratégico para el
desarrollo territorial y econémi-
co por su contribucién a fijar
poblacién en el medio rural.

e las 665 bodegas regis-
Dtradas, el 95% elaboran

vino con denominacién
de origen. La produccién vitivi-
nicola anual es de 2.100.000
hectolitros y los vinos de nues-
tra Comunidad son los tnicos
que desde 1995 van ganando
cuota de mercado, llegando al
26% en 2018. En Castilla y Leén
tenemos actualmente reconoci-
das catorce figuras de calidad:
13 DOP y 1 IGP.



Peter Sisseck ganape el verd , ni Baco, Bii Dioniso, no encuentra ya
tablillas (sus epig padir al mal ‘ctiando puntia el Wino que este danés cincela
en Quintanilla dl Binibre, viene de una se 1e de dibujos animados que Peter veia en su

Conpenhague na N0, viene de un matrimonio biodinamico con la tierra basado en dos alian-
zas: respeto y [IBEREEY un mandamiento: “No pongas s sucias manos manchadas de glifosato sobre el
vinedo”. Peter SiSSéck confiesa que €l no fue el vinkingo que hundio el barco que transportaba su vino a
Estados Unidos y que multiplico su precio. Y como amante de la viticultura dice que, o se paga la uva bien o

nos cargamos el vinedo de calidad.

PETER SISSECK

Endlogo y hacedor de Pingus

lexto: José Carlos Blanco. Fotografia: Victor Hugo Bltin Caballero




gunta. Los criticos dicen

P:ue usted ha logrado el vino

perfecto. ;Cual es la nota gus-
tativa del éxito?
Respuesta. Bueno, que haya un sefior
que le guste mi vino y lo valore bien
es algo subjetivo.
P: ;Aunque ese senor (Robert
Parker, principal critico de vino del
mundo) sea la maxima autoridad
mundial en la materia?
R: Lo realmente importante es que la
maxima nota (100 puntos en la Guia
Parker) la hayamos conseguido
varias veces. Si, en realidad no hay
muchas bodegas que puedan decir
es0. Dice mucho de nuestra constan-
cia. Pero el éxito es del suelo, porque
tenemos realmente una buena vina.
La elaboracion también influye, por
supuesto, pero el suelo es muy
bueno y el equipo también. Tras 25
afios hemos logrado tener un equipo
que funciona muy bien, a un nivel
muy alto y muy constante. Pero la
verdad es que soy un enamorado del
suelo de caliza. Hay una linea roja
desde Ribera del Duero a Burdeos y
a Jerez, sitios donde estoy o estaré
elaborando vinos, que estan unidos
por ese hilo rojo.
P: La santisima trinidad del vino.
R: Si, si, efectivamente.
P. Pingus, es al parecer un apodo
que su tio Peter le puso de peque-
fio alli en su Copenhague natal.
;Tiene que ver con la filosofia de su
vino? ;Qué significa?
R: 5, para que no hubiera confusion
con tanto Peter mi tio me llamaba
Pingus. El nombre proviene de una
serie danesa llamada Peter y Pin, de
ahi derivo el nombre de Pingus.
Luego yo puse ese nombre al primer
vino que hice en Hacienda
Monasterio, la bodega cercana a
Vega Sicilia donde comencé a traba-
jar al venir a Espafia. Le puse ese
nombre porque era un experimento
muy personal y me salié muy bien.
Esa filosofia la traje hasta aqui, luego
muchos criticos comenzaron a decir
que era el mejor vino que habian
probado y vino todo lo demas.
P. Esa ascendencia danesa le inden-
tifica con sus antecedentes vikingos

e ENTREVISTA, s

1 precio del vino es

un auténtico puzzle

en el que hay que
encajar las piezas poco a
poco”

as bodegas, claro que

abusan muchas veces

de su posicion de
dominio, cuando lo que hay
que hacer es comprar la
uva a buen precio para
mantener vinas viejas y
vinedos de calidad o termi-
naran desapareciendo”.

hasta el punto en que muchos le lla-
man el vikingo del vino. Cémo
buen vikingo, ;fue usted quien
hundi6 el barco en las Azores que
transportaba su vino a Estados
Unidos a raiz del cual se multiplicé
su precio?

R: (Risas). No, no, para nada. De
hecho con mi vino viajaban otros
muchos de Burdeos, de Champagne
y de otras zonas, desaparecieron
300.000 botellas, sin embargo, solo se
disparo el precio del mio. Aunque
cuando todo eso sucedio el vino ya
no era mio, quienes realmente se
beneficiaron fueron los distribuido-
res. Una cosa es el precio de venta
de la bodega y otra muy diferente el
precio al publico que pongan los dis-
tribuidores. Si quitaramos todo ese
margen comercial, los vinos nunca
llegarian a ser caros. Si es verdad que
el suceso del barco dio notoriedad a
mi vino, pero un bodeguero de
Rueda me dice que de su vino nunca
se habla y también se hundio aquel
dia. Que Parker mencionara mi vino,
influyé mucho.

P:Todos los productos de consumo
tienen un proceso de formacion de
precios: insumos, mano de obra,

transporte, beneficios industrial y
comercial...;qué proceso de forma-
cion de precios tiene un vino de
1.500€ como el suyo?

R: Cuando comenzo a conocerse mi
vino solo habia una anada o dos en
el mercado. Esa escasez influyo en su
prestigio pues mucha gente tenia
ganas de probarlo. Luego llego la
puntuacion de Parker pero para
entonces el precio ya se habia multi-
plicado. La verdad es que yo conocia
amucha gente en Burdeos donde
habia estado trabajando y fui intro-
duciendo el vino alli. Si lo analizas
bien, el precio del vino es un auténti-
co puzzle en el que hay que encajar
las piezas poco a poco.

P: Me arriesgo a que no me respon-
da esta pregunta, pero debo hacér-
sela ;Cual es el coste real de produc-
cion de sus vinos que en el mercado
cuestan 1.500€?

R: El precio del mercado lo ponen
los distribuidores, ya decia. Mi “Flor
de Pingus” es mucho més barato
(unos 150€) y la verdad es que no
estamos haciendo las cosas muy dife-
rentes para Pingus que para Flor de
Pingus. Aunque claro, yo creo que
Flor de Pingus es un vino excesiva-
mente barato. (Risas)

P: Usted ha dicho que la clave del
éxito es la seleccién de las uvas, que
todavia hay demasiada gente que
no mima el vifiedo; al parecer esta
usted reivindicando la figura del
viticultor, que es la figura que
defiende Coag, ;Considera que el
viticultor es clave en el proceso de
elaboracion del vino? ;Cree que no
esta lo suficientemente valorado?

R: Totalmente. No esta lo suficiente-
mente valorado, en ocasiones por
culpa suya. Cuando plantas una vifia
puedes tener un potencial de cien
afios y todo eso hay que tenerlo en
cuenta. Antiguamente, el viticultor
era un sabio de la tierra que conocia
muy bien el oficio. Hoy, muchas
labores duras y constantes se hacen
con mecanizacion y con el espray de
los fitosanitarios.

Pero, también hay que reconocer que
algunas bodegas presionan a los viti-
cultores con precios, plazos, cali- s



dades, etcétera. La realidad es que
hay muy buenos viticultores, lo malo
es que esos mismos viticultores que
estan haciendo bien las cosas llevan
la uva al mismo sitio que la llevan
otros que estan haciendo porquerias.
Y las bodegas, claro que abusan
muchas veces de su posicion de
dominio, cuando lo que hay que
hacer es comprar la uva a buen pre-
cio para mantener vinas viejas o,
estas terminaran desapareciendo.

P: Usted ha dicho también que
algunos jovenes que acceden al
vifiedo por relevo generacional
estan arrancando vifias viejas para
plantar nuevas porque estas se pue-
den trabajar mecanicamente.
;Puede esto afectar a la filosofia de
Ribera del Duero?

R: Por supuesto. Las cepas viejas
suponian un 60 por ciento de las
vides de Ribera del Duero y hoy
suponen un 10. Hay muchos abuelos
que deben estar revolviéndose en la
tumba al ver la gestion del vifiedo
que estan haciendo sus nietos.
Aunque hubo un momento en que
no se respetaba nada, parece que
estan mejorando las cosas tiltima-
mente. Ademas, los vinedos viejos
tienen otro valor y es que son identi-

ENTREVISTA

omienza a haber una reaccion por parte del sector

importador de Estados Unidos, ante las autoridades,

ante los congresistas, ante el propio Donald Trump
porque estan perdiendo dinero. Los consumidores americanos
quieren los vinos europeos porque tienen mucho prestigio alli”

uchos abuelos deben estar revolviéndose en la
tumba al ver la gestion del vifiedo que estan hacien-

do sus nietos”

ficadores de los buenos sitios. Es
muy importante preservarlos para
no perder la memoria historica.
Aunque se puede plantar vifiedo
nuevo y en dos o tres afios tener uvas
excelentes, pero antes hay que hacer
bien las cosas.

P: Qué opina de los aranceles que
ha impuesto Estados Unidos a algu-
nos alimentos europeos, entre ellos
el vino?

R: Va a terminar afectando a toda
Europa. Por parte de Estados Unidos
es una forma de negociar a lo bruto,
sin cabeza, pero no olvidemos que la
Organizacion Mundial de Comercio

les ha dado la razon. Por ello, no
entiendo esa pretension de Europa
de ayudar a la industria aeronautica,
por mucho dinero que haya en
juego, a costa de poner en peligro el
sector alimentario que no es sola-
mente un valor econdmico. Hay una
tradicion, una cultura de muchos
anos detras de la produccion de ali-
mentos, un tejido social. Europa ten-
dra que rectificar. Ademéds, comien-
za a haber una reaccién por parte del
sector importador de Estados
Unidos, ante las autoridades, ante los
congresistas, ante el propio Donald
Trump porque estan perdiendo =
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= dinero. Los consumidores ameri-
canos quieren vinos europeos por-
que tienen mucho prestigio alli.

P: Otro de los métodos especificos
en la elaboracion de su vino es la
utilizacion de la biodinamica, un
sistema escrupulosamente respetuo-
so con la tierra. ;Considera que este
modelo ha sido precursor en la cre-
ciente conciencia climatica?

R: Si, con este método todo esta con-
juntado. Para mi es inconcebible no
tratar lo suelos mediante laboreo. Por
ejemplo, en Ribera del Duero, donde
las lluvias son escasas es muy impor-
tante que el agua que caiga pueda
penetrar en el suelo. Pues bien, uno
de los efectos de los herbicidas es
crear una capa que impide la absor-
cion del agua por parte del suelo y el
agua termina evaporandose.
Tratamos de fomentar, ayudar y
mejorar la vida organica, toda la vida
que hay en los suelos. Laida es dejar
que la naturaleza, que es muy sabia,

ENTREVISTA

se desarrolle con la minima influen-
cia del hombre.

P: ;También lleva esa filosofia al
mercado? Hemos leido frases suyas
sorprendentes en un empresario.
Por ejemplo, “vendemos mas de lo
que deberiamos” o “no podemos
vender por vender, sino vender para
crear demanda”.

R: Supongo que me referia a que no
queremos vender a oportunistas. El
papel del distribuidor es muy impor-
tante, en nuestro caso es como el
marchante de arte, puede condicio-
nar o posicionar la vida de un artista
en determinados mercados y circu-
los. Por eso, no nos interesa vender
por vender, solo queremos vender si
ello genera prestigio a mi vino. Por
eso dije que me gusta vender solo si
genera interés la venta porque cuan-
do nos otorgan 100 puntos (en la
Guia Parker) tenemos que pensar en
los afos en los que no obtenemos esa
calificacion para tener constancia.

P: Ademas, reinvierte continuamen-
te. Ahora en Jerez, Burdeos...

R: 5i, me gusta y sobre todo hacerlo
en los sitios socialmente agradecidos.
Efectivamente, hemos comprado en
Jerez o en Burdeos pero cuando digo
que no estamos en esto solo por el
dinero me refiero a que las inversio-
nes puedan tener mayor repercusion.
Mire, estamos en una zona vaciada
(Quintanilla de Onésimo, Valladolid).
Una de las historias mas bonitas que
me sucedieron aqui fue que al llegar,
en 1990, llevé a mis dos hijas al cole-
gio de San Bernardo de Valbuena.
Habia entonces 4 alumnos, hoy hay
30. La gente que trabaja en la vitivini-
cultura ha decidido quedarse y eso
es lo més bello. La gente trabaja en
bodegas pero tambi¢n en vifiedo. Y
no se debe pagar menos, como algu-
na vez se hizo, a quienes trabajan en
el campo.Tenemos que fomentar la
especializacion. El trabajo en la vina
exige nobleza y cualificacion.

AGRICULTURA CIRCULAR. TRATADO DE NO AGRESION.

cido. Parece que pretende devolverle a la tie-

rra todo lo que ésta le da en forma de feraces
racimos de uva con los que modela su vino exclusi-
vo. Sabe perfectamente qué es lo que busca la tierra:
respeto, tranquilidad, intimidad y sobre todo, no
ser agredida. Para ejercer ese pacto de no agresion,
Peter se ha montado una granja donde cria vacas
con una tinica misién, la de generar el compost que
sus vinedos le piden a cambio de su fertilidad. “No

Peter Sisseck tiene pinta de ser un tipo agrade-

pongas tus sucias manos manchadas de glifosato
sobre el vifiedo”, ya lo dijimos. Era por esto.
Calidad y seguridad alimentaria para la vifia. Pero
el circulo no termina ahi. Las vacas de Peter, en esto
no es especial, dan leche que convierte en quesos
artesanos que saldran a la venta en unos meses. Y
toda esta armonia se desarrolla en una granja pinto-
na y enviromentaly friendly, que se riega con agua de
lluvia recogida, que se orienta al mejor levante, que
se nutre de energia solar. Y en ese plan.
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LAS OPAS PIDEN A
SANCHEZ QUE MANTENGA ]
DENTRO DE AGRICULELE
LAS COMPETENCIASE
DESARROLLO RURAJs

OAG y el resto de Opas han remi-
Cti- do una carta al presidente del

Gobierno, Pedro Sanchez, solici-
tando el mantenimiento de las compe-
tencias de Desarrollo Rural en el
Ministerio de Agricultura, Pesca y
Alimentacion. Las organizaciones agra-
rias han mostrado su preocupacion por
el contenido del Real Decreto 2 /2020 del
12 de enero en el que se reestructuran

los departamentos ministeriales del Gobierno de que entre estas atribuciones no figure el Desarrollo
Espafia. En el caso del Ministerio de Agricultura, Pesca y Rural, ya que esta materia es un pilar esencial de la
Alimentacion se indica que sera competente para la PAC, por lo que no se entiende que sus competencias se
"ejecucitn de la politica del Gobierno en materia de deriven hacia otro departamento ministerial. Dividir las
recursos agricolas, ganaderos y pesqueros, de industria materias que son objeto de tratamiento tnico en Europa
agroalimentaria y de alimentacion". Las Opas lamentan nos debilitaria en su negociacion.

LA CONSEJERIA ESCUCHA A COAG Y PERMITIRA SEGUIR
APLICANDO PURINES CON LOS SISTEMAS ACTUALES

ras las gestiones realizadas por COAG-CASTILLA En la Resolucién se justifica la excepcionalidad de la
I y LEON ante la Direccién General de Politica medida en que “a la vista de la evolucion de la maquina-
Agraria Comunitaria, ésta ha publicado la ria agricola en 2018 y 2019, y a pesar del importante
Resolucion que permite durante el presente afo, de esfuerzo realizado por los agricultores y ganaderos de
manera excepcional y sujeta a determinadas limitacio- Castilla y Le6n para la adaptacion de los equipos, se
nes, la aplicacién de purines mediante sistemas de dis- considera necesario un afo mas para que el sector esté
tribucion no localizada, tales como platos o abanicos. en condiciones de cumplir la nueva normativa.”

RAMON MARTIN BLANCO
DEJA LA DIRECCION
NOROESTE DE AGROSEGURO

amoén Martin Blanco deja por jubilacion la direccién
RtBerritorial de la zona Noroeste de Agroseguro a José
ernardo Rodriguez. La nueva zona Noroeste-Canarias
engloba a A Coruna, Asturias, Leon, Lugo, Orense, Pontevedra,
Las Palmas y Santa Cruz de Tenerife. Agroseguro ha mostrado
su agradecimiento a Martin Blanco por su dedicacién y gran
profesionalidad.
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on muchos los problemas estructu-
es que aquejan al sector agrario
que, lejos de encontrar solucion, se
ven agravados con el paso del tiempo, maxi-
me tras el paréntesis abierto para la renova-
cion de las administraciones, desde la euro-
pea hasta la local pasando por las nacionales
y autonémicas. Es por ello que no cabe
hablar de “los cien dias de gracia” que tradi-
cionalmente se otorga al nuevo gobierno, y
que las organizaciones hayamos llamado a
los profesionales del sector a una moviliza-
cion general. Y si bien son muchos los moti-
vos que podriamos enumerar para justificar
este llamamiento, nos quedaremos con tres:
precios justos, que la fauna salvaje no nos
expulse del campo y el reconocimiento so-
cial de nuestra actividad. Son viejos lemas,
pero los problemas que apuntan estan muy
vigentes.

mo muchas veces sucede, los arbo-

les no nos dejan ver el bosque, y asi

ta que tenemos una PAC que

de tanto centrar ¢l debate en las ayudas, ha
dejado en segundo plano el verdadero meo-

REIVINDICAR PARA
PERMANECER

Por Aurelio Pérez.
Coordinador de COAG-
Castilla y Leon

E|C

STILLA Y LEOM

Al i

te remuneradores, y se provocara el
derre y la falta de incentivo a la incor-
poracion de jévenes.

obre los dafios que la fauna sil-

vestre provoca en las explota-

ciones agricolas y ganaderas y
del enorme riesgo para la circulacion
vial, poco nuevo se puede decir. El pro-
blema esta diagnosticado y la solucién
la conocemos. Otra cuestion es la falta
de voluntad politica para acometer las
medidas que son necesarias, como el
control riguroso de las poblaciones de
especies silvestres que se alimentan
del ganado y de los cultivos y la exigen-
da a las administraciones para que
asuman la responsabilidad los dafos
producidos por esta fauna; y en su
caso, la indemnizacion del 100 por cien
de los darios ocasionados, incluyendo
el lucro cesante.

por supuesto, reivindicamos

el valor que los agricultores y
ganaderos aportamos a la

llo de la cuestion: la desregulacion de los mercados. Esto hace
que nuestras explotaciones pierdan capacidad competitiva frente
a las producciones foraneas obtenidas bajo condicionantes més
laxos que los que se aplican aqui. Con una caida de la renta agra-
ria cercana al 9 % en el Gltimo ano, es totalmente necesario
actuar en una triple vertiente: un control efectivo de las impor-
taciones y recuperar el principio de preferencia comunitaria co-
mo base de la soberania alimentaria; poner coto al incremento
descontrolado del coste de los factores de produccién (fitosanita-
rios, fertilizantes, energia, maquinaria, etc.); y regular la cadena
frente al abuso de la industria y distribucién agroalimentarias
paraque el reparto del valor sea equitativo. Sin lo anterior, las ex-
plotaciones no alcanzaran niveles de rentabilidad suficientemen-

sociedad, produciendo alimentos y actuando contra la crisis cli-
matica y la despoblacién, entre otros, frente a las feroces criticas
que desde determinados colectivos animalistas, ecologistas
ultras y radicales nos lanzan. Poco se dice de nuestra contribu-
cion en la absorcion de gases de efecto invernadero. Frente a
otros sectores que solo emiten, el nuestro también absorbe GEI
porloque el agrario es uno de los sectores que menos contribuye
al calentamiento global. Salvo que en ese clculo incluyan el
“calentamiento” que tenemos los profesionales por la situacion
del sector y que nos lleva a movilizarnos en la calle. Hay margen
para mejorar las cosas; la U.E. solo destina el 1,37 por dento de
su presupuesto a la politica agraria, a garantizar la alimentacion
al conjunto de la sociedad europea.

BERLIN EXPORT INTERNATIONAL
Tudela — Navarra (Espaiia)
Tel. 948 413 817 / Fax. 948 828 437
www berlinex.com — bioaga@biocaga.com

Desde 1922

BERLIN EXPORT a la cabeza de la alta tecnologia
con sus  abonos MAXICEN  conocidos
internacionalmente por sus excelentes resultados:
produccién y calidad, consiguiendo méis Vitaminas
A, B, C, D y E, mas BRIX, un ALTO GRADO DE
OMEGA 3 y FIBRA DIETETICA en todos los cultivos,
vifiedos, hortalizas, frutas, cereales, elc.

Empresa Ganadora de DOS ESTRELLAS
INTERNACIONALES DE ORO: Una ala
TECNOLOGIA por la BID de Texas (USA) y otra
ala CALIDAD.

TROFEO AL PRESTIGIO COMERCIAL

EL POTENCIAL DEL MAXICEN
Registro en USA No. F-1417

415 Kgs. ACEITUNAS arbol. 46,13% Rto. + Omega 3

11.500 Kgs. CEBADA Ha. Peso espe. 73, + Omega 3
22.000 Kg. de MAIZ por Ha. con 1’55 mg/Kg.
de triptofano, con Omega 3
14.500 Kg. ARROZ por Ha., y 2.1 mg/kg.
de Vitamina A, con Omega 3
215.000 Kgs. de TOMATE por Ha., con Omega 3
145 Kgs. de CLEMENTINA por arbol, con Omega 3
14.000 Kgs. UVA de vifia por Ha., con Omega 3
110.000 Kgs. de PATATA por Ha., Vit. A + Omega 3
11.200 Kgs. de AVENA por Ha., con Omega 3
53.000 Kgs. de AGUACATE por Ha.
200.000 Kg. de CALABACIN por Ha., con Omega 3
66.000 Kg. de CAFE por Ha.
86.000 Kg. CANA DE AZUCAR por Ha.

RECORDS DE PRODUCCION CON
MAXICEN
10.500 Kgs. de TRIGO por Ha. con Omega 3
18.000 Kgs. de SORGO por Ha.
28.000 Kgs. ALFALFA + 24% proteina, con Omega 3

44.000 Kg. UVA de vino por Ha. con 11°3° + Omega 3

80.000 Kgs. de MANDARINAS por Ha.
(80% extra 19% 1.") con 9°8% Brix, con Omega 3
40.100 Kg. AJOS por Ha. + Vit. A 170%

+ Vit. C 300%, con Omega 3
53.000 Kg. MELOCOTON con 13 Brix + 7’34 mg.
Vitamina A y 5’5 mg. Vit. C, con Omega 3
70.000 Kg. de CIRUELA GOLDEN, con Omega 3
83.000 Kg. de LIMONES con Omega 3
3.166 Kg. de CACAHUETES por Ha.
92.000 Kg. de BERENJENA por Ha. con Omega 3

EKOCEN: FERTILIZANTE NATURAL
Autorizado para Agricultura organica
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BALANCE AGRARIO 2019:

LAS DISPARATADAS ACUSACIONES AL SECTOR COMO CULPABLE DE LA CRISIS CLIMATICA
JALONAN UN ANO AGRARIO MARCADO TAMBIEN POR LA CRISIS DE PRECIOS, LA SEQUIA O LA
RUPTURA UNILATERAL DEL AMI POR PARTE DE AZUCARERA

LA ALIANZA RECUERDA LA
CONTRIBUCION DE LA AGRICULTURA
A LA ABSORCION DE EMISIONES

« Frente a acusacio-
nes “simplistas y
carentes de razén”
que consideran al sec-
tor agropecuario con-
tribuyente a la crisis
climatica, la Alianza
recuerda que “nada
se habla de nuestra
contribuci6n a la
absorcion de gases de
efecto invernadero”.
La defensa de estas
desproporciones
marco también el
2019 agrario como la
permanente reivindi-
cacion de precios jus-
tos, al lastrar los cos-
tes productivos la
rentabilidad de las
explotaciones, la rup-
tura de los acuerdos
remolacheros por
parte de Azucarera,
las severas sanciones
a los abusos de las
industrias lacteas o la
sequia recurrente
que afect6 a toda la
region y redujo las
producciones a cifras
inferiores a la media
de los altimos 25
anos.

n 2019, la agricultura

y la ganaderia fueron

criticadas por asocia-
ciones, instituciones y politi-
cos con argumentos simplis-
tas y carentes de razén, res-
ponsabilizandolas de un sin-
fin de males, incluido el
cambio climatico. Sin embar-
go, COAG-CYL reivindica el
papel fundamental de agri-
cultores y ganaderos en la
lucha climatica.
Tampoco hemos abandona-

do en 2019 la reivindicacion
de precios justos para los
productos agrarios. Con
altisimos costes de produc-
cion y un mercado desregu-
lado e inundado por produc-
ciones de terceros paises sin
exigentes estandares pro-
ductivos, las explotaciones
no alcanzan rentabilidad.

- El afo, con una sequia mu-
y dura, ha dejado una pro-
duccién muy inferior a la
media de los Gltimos 25, sin

que se haya traducido en bue-
nos precios. De hecho, se re-
dujo la renta agraria,

- También fue determinante
la ruptura del AMI por parte
de Azucarera, lo que obligd a
COAG a emprender medidas
legales. La Corte de Arbitraje
debera obligar a esta empre-
sa a cumplir los acuerdos de
2014.

- El trabajo de COAG en los
tribunales dio sus frutos y
los remolacheros cobraron
la ayuda de 3 euros por to-
nelada que la Consejeria les
quitd en 2011.

- Han vuelto a quedar de-
mostradas las conductas ili-
citas de las industrias lacte-
as que ha merecido una san-
cién de las autoridades com-
petentes (CNMC).

- Los datos oficiales del zo-
19 sostienen que los ataques
de lobos han disminuido
pero los ganaderos han vis-
to como se incrementaban.
- Los datos de activos agra-
rios y de otros parametros
sociales vuelven a demos-
trar la inaccién de las admi-
nistraciones para atajar el
despoblamiento rural. CO-
AG ha vuelto a reivindicar
verdaderas politicas socia-
les en el medio rural.

CRIMINALIZACION

El sector se ha visto obligado
a defenderse de colectivos ani-
malistas y ecologistas ocupa-
dos en lanzar una campana
contra valores innatos a la



actividad agraria: conserva-
cion de recursos naturales,
desarrollo sostenible, ges-
tion del agua, proteccion de
montes, prevencion de incen-
dios, freno a la desertizacion,
generacion de empleo en el
medio rural, y suministro
de alimentos. COAG consi-
dera aberrante escuchar
que las vacas son més culpa-
bles del cambio climatico
que los aviones. Un balance
serio sobre lo emitido y
absorbido demostraria que
el sector agrario es de los
que menos contribuye al ca-
lentamiento.

PRECIOS JUSTOS

La demanda de precios jus-
tos sigue siendo una reivin-
dicacion diaria de COAG :
precios justos en origen no
tienen por qué significar un
incremento de precios en
destino.

Segun datos de Eurostat, la
renta agraria se desplomé
un 8,6% por la caida de va-
lor de la produccion (- 3%)
y el aumento de los costes
de produccion (+ 3,6%).
Estas cifras reflejan la pre-
sién a la que estan someti-
dos los profesionales agra-
rios por ambos lados de la
cadena.

Ademas, la produccién ge-
nerada por capitales exter-
nos al campo comienza tam-
bién a concentrarse: Del mi-
llén de explotaciones agrarias
existentes en Espana, un
93,4% de titularidad fisica y
un 6,6% de empresas, estas
ultimas obtienen ya el 42%
del valor de la produccién,
seglin datos del Mapa.

ARANCELES

Nos hemos visto inmersos en
conflictos (Brexit, aranceles
Trump, veto ruso, etc.) que

utilizan al sector agrario co-
mo moneda de cambio entre
estados. Los acuerdos de la
UE con terceros paises y las
importaciones masivas sin
control de calidad, seguri-
dad alimentaria, sostenibili-
dad ambiental y condicio-
nes laborales y sociales, son
graves amenazas que se
ciernen sobre el sector.

SEQUIA

2019 trajo una grave sequia
que afect6 a toda la region.
La campafia 2018/2019 bajo
de la produccion media de 6,5
millones de toneladas de los
altimos 25 afos.

El sector ganadero también se
vio afectado por problemas de
abastecimiento de agua en
ganaderias extensivas, pérdi-
das en pastos, y un aumen-
to del precio de los piensos
y forrajes.

COAG logr6 de las distintas
administraciones actuaciones
como el adelanto del pago de
la PAC, préstamos, ayudas
para la adquisicién de equi-
pos, construccion de puntos
de abastecimiento de agua y
permisos especiales para
acceso al agua.

FAUNA SALVAJE

El Tribunal Supremo anuld
el Plan de Gestion del Lobo y
se prohibia la caza en nues-
tra comunidad. La prolife-
racion descontrolada de a-
nimales provoco, un aio mas,
destrozos de cultivos, muer-
tes de ganado, transmision de
enfermedades, accidentes de
trafico y dafos en infraes-
tructuras bdsicas. Nuestra
organizaciéon continué con
su constante reivindicacion
del control de poblaciones
de fauna silvestre.

J Ampexio

La pieza clave para controlar

el mildiu en su vinedo

La nueva generacion fungicida
sinérgica y sostenible para

controlar el mildiu en la vid

d Ampexio

® 2018 Syngenta. Todos los derechos reservados. ™ y ® son marcas comerciales del Grupo Syngenta.

Use los productos fitosanitarios de manera segura.

Lea siempre la etiqueta y la informacion sobre el producto antes de usarlo.

syngenta.
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MOVILIZACIONES

1.La falta de precios justos
que sufren los agricultores
y ganaderos de Castilla y
Leon est4 provocando una
grave crisis de rentabilidad
agravada con una pérdida
de renta cercana al 9 %.
2.Necesitamos un control
riguroso de las especies sil-
vestres que se alimentan

del ganado y de los cultivos.

3.Reivindicamos el papel
que desempefian los agri-
cultores y ganaderos en la
sociedad actual, producien-

do alimentos, actuando con-

tra la crisis climatica y la
despoblacién.

ia 28 de enero, manana
e invierno. Los agricul-
tores y los ganaderos

comienzan a fluir por las calles
como un rio desbocado que se
hubiera desbordado de su
cauce.

Porque los agricultores y ga-
naderos estan inmersos en u-
na grave crisis de rentabili-
dad. Ese desequilibrio de la ca-
dena agroalimentaria esta lle-
vando al limite a miles de fa-
milias que se dedican a la pro-
duccién de alimentos en toda
Espana.

A ello se suman los anuncios
de recortes en las ayudas de la
Unién Europea y la imposi-
cién de barreras comerciales
que ponen trabas a las expor-
taciones.

A este contexto, repleto de hos-
tilidades, se suman los re-
sultados del ano 2019, uno de
los mas negativos que se re-
cuerdan para el sector, con
una pérdida de renta agraria
cercana al 9%, y con constan-
tes noticias en muy diversos
ambitos que configuran una
“coyuntura dramatica” para
los agricultores y ganaderos.
“Urge tomar medidas de apoyo

COAG Y LAS DEMAS ORGANIZACIONES AGRARIAS
DESPLIEGAN UN PROCESO DE MOVILIZACIONES EN TODA
ESPANA QUE SE INICIO EL DiA 28 DE ENERO

UN RIO DE AGRICULTORES
Y GANADEROS COMENZO A
INUNDAR LAS CALLES...

e ...para decir alto y claro que la falta de precios justos, la
grave crisis de rentabilidad de las explotaciones, la imposi-
cion de barreras comerciales, la fauna salvaje y la criminali-
zacion que sufren los campesinos acogotan la mera posibili-
dad de obtener un salario digno de su trabajo.

ante los ataques que estamos
sufriendo”, han explicado des-
de las organizaciones profe-
sionales agrarias COAG, ASA-
JA y UPA. “No podemos espe-
rar ni un dia mas”.

Las organizaciones quieren lan-
zar un “mensaje rotundo” a las

Administraciones a todos los
niveles: comunitario, nacional y
regional, asi como al resto de los
actores de la cadena agroalimen-
taria.

Los convocantes han sefialado
la importancia de que todo el
sector trabaje unido en defensa

de su futuro, un futuro que, si
no se toman medidas urgentes,
ven “muy negro”. Las protestas
pretenden ser un “punto de
inflexion” ante las dinamicas
que estan llevando a la ruina a
agricultores y ganaderos de
muy diversos sectores.



Descuentos especiales para asociados COAG

Lo quiero tanto que lo necesito.
Conduce un Volkswagen desde 190€/mes con Helmantica S.A.

® Seguro a todo riesgo.

® Asistencia en carretera.
®
®

Mantenimiento incluido.
Estrena coche cada 4 anos. Volkswagen

Helmantica
(Salamanca- Zamora)

*Oferta Volkswagen Renting S.A. para un Golf Ready2Go 1.0 TSI 85kW {115CV). 48 cuotas de 190 € (IVA no incluido). Entrada:
3.403,18 € (IVA no incluido). Para un T-Roc Edition 1.0 TSI 85kW (115CV). 48 cuotas de 205 € (IVA no incluido). Entrada: 3.064,92 €
(IVA no incluido). Para un Tiguan Edition 1.5 TSI 96kW (130CV). 48 cuotas de 230€ (IVA no incluido). Entrada: 3.868,75€ (IVA
no incluido). Kilometraje: 10.000 km/ano. Incluye mantenimiento, reparaciones y seguro a todo riesgo sin franquicia. No incluye
cambio de neumaticos. Para otras versiones o equipamientos, consulta con tu Concesionario Volkswagen. Oferta valida hasta
31/07/2019 salvo variacion en las condiciones del precio del vehiculo. Incompatible con otras ofertas financieras. Modelos visualizados:
T-Roc Sport con opcionales. Emision de CO: (g/km): 140 (NEDC:115). Consumo medio (I/100 km) de 6,2. Golf Sport con opcionales.
Emisién de COz (g/km): 131 (NEDC:111). Consumo medio (I/100 km) de 5,8. Tiguan Sport con opcionales. Emision de CO: (g/km):
152 (NEDC:128).Consumo medio (I/100 km) de 6,7.




COAG-CYL retine a varios colectivos de insumos a-
para el agricultor y para el medio ambiente de una

utilizados en el campo. El kilowatio podria costar un

i la normativa; los estudios energéticos de las explota-
grarios energéticos para pulsar cual seria el ahorro
! picos de consumos inapropiados; los purines pue-
eficiente utilizacion de sus productos habitualmente

ciones suponen una reduccion de costes al detectar

den ser los nuevos fertilizantes, mas baratos y ecol6-

i gicos y los sarmientos del vifiedo pueden proveer
80% menos; la maquinaria agricola, consumir menos !
tras reducir hasta en un 90% sus emisiones gracias a |

de calefaccion y agua caliente a 60.000 hogares en
toda Castilla y Leon.

COAG BUSCA LA AGRICULTURA
MAS LIMPIA, EFICIENTE Y BARATA

urelio Pérez, que co-

ordiné el acto,

ecordd que “los
agricultores y ganaderos
necesitamos que la viabili-
dad de las explotaciones
pasen también por estas
iniciativas. El sector agra-
rio tienen que abrise tam-
bién a los consejos de la
Universidad y de los exper-
tos”. Yeso es lo que hizo
COAG, juntar en Valladolid,

grizacion de residuos ganadero)
o en granja (Proyecto Life Ar

el pasado 12 de diciembre a
expertos y docentes univer-
sitarios en la jornada
“Optimizacién de costes
energéticos en explo-
taciones agrarias y ga-
naderas” para explicar a los
campesinos que se pueden
ahorrar gastos mientras se
contamina menos.

ENERGIA: UN 80%

DE AHORRO

Y es lo que hizo Pablo Su-
arez, de Integra Energia,
quien explic6 que “el auto-
consumo eléctrico puede
suponer un ahorro en la ex-
plotacion de un 80%"”, pues
sostiene que “el kilowatio

hora puede pasar de costar
0,12 céntimos a costar 0,3
céntimos”. Tras la elimina-
cién del impuesto al sol que
gravaba la instalacién de
placas solares, ya se pueden
montar libremente paneles
que, no solo abasteceran la
explotacién, si no que po-
dra ademas revenderse el
excedente energético no
utilizado a la empresa
suministradora.  Sudrez
aconsej6 ademds, adecuar
la potencia dptima a la que
realmente necesitan los
equipos, intentar realizar la
mayor actividad en las ho-
ras solares, vigilar la poten-

cia generada en cada mo-
mento y monitorizar on line
todo el sistema.

LOS TRACTORES

REDUCEN LA EMISION UN
0%

Emilio Aullé, de Ansemat, A-
sociacion de Fabricantes de
Maquinaria, recalc6 la
importancia de observar la
eficiencia energética de los
tractores para minimizar los
recursos empleados. Para
una reduccién del consumo
de gasoleo es imprescindible
adecuar la maquinaria a los
trabajos que requiere la
explotacién, para lo que hay
que revisar 5 parametros:
peso, motor, transmision,
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transmision, neumaticos y
aperos. El tractor ha de ser
el adecuado, pues hay agri-
cultores que los adquieren
desproporcionados con las
necesidades de la explota-
cién. Y lo miso ocurre con
los aperos, que han de ser
completamente compati-
bles. Si anadimos el perfec-
to mantenimiento del mo-
tor, lavigilancia de la pre-
sion de los neumaticos y del
lastrado para lograr un pe-
so suficiente, por cada tone-
lada de mas el consumo se
incrementa un litro, habre-
mos abundado en la eficien-
cia. Emilio Aullé destacd
también que las diferentes
normativas aplicadas por
las administraciones nacio-
nal y europea en los tltimos
anos han logrado que la e-
mision de los tractores haya
caido hasta en un go% en
algunos casos. “Los tracto-
res emiten aire puro”, bro-
med.

ITACYL: COMO SABER
SI CONSUMIMOS LO

ADECUADO
Ratl Bodas, investigador de

ITACYL, present6 el pro-
grama ENERLACTEO, ins-
trumento para la reduccion
de costes energéticos en
explotaciones de vacuno y
de ovino. Se trata de una
“herramienta informatica
para analizar qué costes
energéticos se pueden
reducir en la explotacion”.
Mide lo que consumimos,
la media de las explotacio-
nes y la comparativa con
otras instalaciones simila-
res. Si la explotacién estd
por encima de la media se
debe recurrir al suminis-
trador para averiguar
dénde estd el problema y
solucionarlo. En resumen:
es un estudio constante de
lo que gasta la explotacién
en contraste con lo que
deberia gastar y ajustar
ambos parametros.

FERTILIZANTES MAS
BARATOS Y MENOS
CONTAMINANTES
Mercedes Sanchez Bas-
cones, profesora de Cien-
cias forestales de la Univer-
sidad de Valladolid, presen-
to su proyecto de captacion

de amoniaco en los resi-
duos ganaderos generados
en las granjas porcinas y
avicolas para aprovecharlo
como abono. El purin, se-
gin Sanchez Bascones, es
un magnifico fertilizante
que solo requiere ser equi-
librado para que desarrolle
toda su eficacia. A lograr
dicho equilibrio se dedica el
proyecto en el que participa
la profesora denominado
Life Ammonia Trapping.

La fabricacion de fertilizan-
tes supone un enorme cos-
tre medioambiental pues
generar una tonelada lanza
1,6 toneladas de CO2 a la
atmosfera. Pues bien, la sal
de amonio que crea este
programa es igual de eficaz
que el fertilizante conven-
cional, mucho mas barato
para el agricultor y mucho
mas benigno con el medio
ambiente.

LOS SARMIENTOS DEL
VINEDO PUEDEN DAR CALE-
FACCION Y AGUA CALIENTE
A 60.000 HOGARES

Las 77.300 hectareas viti-
colas de Castilla y Ledn

producen 150.000 tonela-
das de sarmientos que se
queman en el campo y que
podrian dar calefaccion y a-
gua caliente a 60.000 hoga-
res.

Hoy se aprovechan 1.800
toneladas de sarmiento, de
alrededor de 1.000 hectare-
as en la zona de la Denomi-
nacion de Origen Ribera del
Duero, entre Penafiel y A-
randa de Duero destinadas
a los asadores para cocinar
lechazos.

Algunas bodegas de Ribera
del Duero ya tienen calderas
de biomasa y existe algiin
intento de comercializar
astilla de sarmiento para
barbacoas.

Juan Jestis Ramos Llorente,
técnico de AVEBIOM expuso
estas reflexiones y anadié
que “es basico que se defina
como realizar la recogida,
como organizar el transpor-
te y la logistica”. Ramos
Llorente presentd el proyec-
to europeo AGROBIOHEAT
en el que AVEBIOM busca
promover iniciativas de
aprovechamiento de agro-
biomasa en areas rurales.

PITA

AGRICULTURA E INNOVACION
Rubi de Bracamonte (VA) - www.pitasl.com - 983 824 240

ERO La perfeccion en el vifiedo
Pza. Espaia, 7 - 47494 Rubi de Bracamonte (Valladolid)
@ [ pitas! Agricola [ pitasi@pitasl.com
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COAG POR LA PREVENCION DE RIESGOS LABORALES

TRACTOR SEGURO
Pénselo.

Pontelo.

No te arriesgues
al atropamiento, el aoplastamiento,

las amputaciones, las lesiones graves

v la muerte...

Toda la informacion en:
w.Loaq.org/iractorsequro
OF
Capatara FTatal mdCsaatya Faia efDUCE
rESCOE BN EL WSO DL TRAC O

CAMPANA DE COAG DE PREVENCION DE RIESGOS LABORALES EN EL
CAMPO/ 82 AGRICULTORES FALLECEN CADA ANO POR ACCIDENTES
MAYORMENTE PRODUCIDOS POR MAQUINARIA

EN EL TRACTOR: PONTE EL
CINTURON Y PONLE EL ARCO
DE PROTECCION

OAG ha puesto en
marcha una campaiia
ivulgativa de dmbito

estatal para reducir los ries-
gos en el uso del tractor, que
pretende llegar a mas 50.000
agricultores/as y ganaderos
de las diferentes CC.AA. Para
ello se distribuirdn miles de
guias informativas y pegati-
nas adhesivas para el tractor
a través de las 220 oficinas
que COAG tienen distribui-
das por toda la geografia es-
panola. Ademas, la edicion
digital de ambos documentos

® 82 agricultores fallecen

por accidentes laborales cada
ano, principalmente provo-
cados por el tractor. COAG
lanza la campania “Tractor

seguro. Pontelo, Ponselo”
para reducir riesgos en el

uso de vehiculos agricolas.

El 99% de las muertes en

caso de vuelco podrian evi-

tarse con la estructura de

proteccion y el cinturdn de

seguridad.

se podra descargar de
forma totalmente gra-
tuita en la website ww-
w.coag.org/tractorse-
guro.

En los tltimos 8 anos,
469 personas han per-
dido la vida en acciden-
tes laborales del sector
agrario, en la mayoria
de los casos provocados
por el tractor. Las tareas
con el tractor agricola
son uno de los principa-
les riesgos que entraiia
el trabajo en el campo,

especialmente en zonas de
pendiente o con pasos com-
plicados. “Un tractor vuelca
en 1,5 segundos. No es tiem-
po suficiente para reaccionar
y menos para saltar. Si el
tractor no dispone de una
estructura de proteccion ho-
mologada y cinturéon de
seguridad probablemente la
persona que conduce muera
aplastada”, ha subrayado,
Eduardo Lopez, responsable
del Area de Prevencién de
Riesgos Laborales de COAG.
“De ahi, que con el lema de la
campana, “Tractor Seguro,
Pontelo, Pénselo”, queramos
hacer referencia de una
forma muy directa al uso del
arco de proteccion y el cintu-
ron de seguridad cuando
alguien conduce un tractor,
vitales para salvar la vida an-
te un posible accidente”, ha
puntualizado Lopez. La
estructura de proteccion en
caso de vuelco, ROPS (acréni-
mo ingles de Roll Over Pro-
tective Structure), es “aquella
estructura instalada en un
tractor con el objetivo esen-
cial de evitar o limitar los
riesgos que corre el conduc-
tor en caso de que el tractor
vuelque durante su utiliza-
cion normal”. Esta protec-
ci6n absorbe la energia del
impacto en caso de vuelco del
tractor, sin invadir la zona de
seguridad del tractorista. “El
99% de las muertes en caso
de vuelco podrian evitarse
con el instalacién de ROPS y
el uso del cinturén de seguri-
dad”, ha afirmado el respon-
sable de Riesgos Laborales de
COAG.

G'UiA INFORMATIVA' Y
MAS INFORMACION EN

www.coag.org/
tractorseguro.
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Flexity®

La solucién fungicida
de BASF para el control

~ del oidio del cereal

We create chemistry

Cereal sano y libre de oidio:
maximo rendimiento y calidad de la cosecha

Amplia ventana de aplicacion desde el
momento que se detecte la enfermedad

Rapida absorcion y gran resistencia al lavado

Buena eficacia en el control de la
mancha ocular




RETOS DEL NUEVO GOBIERNO

LA CAIDA DE LA RENTA AGRARIA DE CASI UN 9 POR CIENTO
MUESTRA ABIERTAMENTE LA CRISIS DEL SECTOR

COAG A PLANAS: “DEBE

ABORDARSE YA LA MEJORA DEL
MODELO SOCIAL AGRARIO”

OAG considera que la
continuidad de Luis
lanas al frente del

Ministerio de Agricultura, (y
su conocimiento de las pro-
blematicas que afectan en es-
tos momentos al campo es-
panol), debe servir para a-
celerar y afrontar con garan-
tias las mejoras que necesita
el modelo social y profesional
de agricultura en nuestro
pais. COAG considera que
desde el Ministerio de Agri-
cultura se debe dar respuesta
a las multiples amenazas que
se ciernen sobre el sector a
corto y medio plazo, caso del
Brexit, el pleno desarrollo de
acuerdos de libre comercio

PRIORIDADES

PARA LA
LEGISLATURA

- Sector agrario
estratégico en la
agenda del gobier-
no.

- Lucha contra la
crisis de rentabili-
dad de las peque-
nas y medianas
explotaciones
-Mantenimiento del
presupuesto de la
nueva PAC
-Impacto del Brexit
y de la politica
arancelaria de

Trump

de la UE con terceros paises
(Mercosur, proximos de Aus-
tralia y Nueva Zelanda),
mantenimiento del presu-
puesto de la nueva PAC, las
importaciones masivas sin
control de estandares de cali-
dad, seguridad alimentaria,
sostenibilidad ambiental y
condiciones laborales y socia-
les, (caso de las frutas y hor-
talizas procedentes de Ma-

rruecos), la salvaje politica
arancelaria de la administra-
cion Trump, el desmantela-
miento de los sistemas de
regulacion de mercados y del
principio basico de preferen-
cia comunitaria en el seno de
la UE. A todo ello, se suma la

creciente ola de cri-
minalizacion de la
actividad agricola y
ganadera por parte
de los movimientos
mas radicalizados
del animalismo y de
los grupos ecologis-
tas. "A nivel social, el
sector agrario debe
ser reconocido por
su caracter estraté-
gico como productor
de alimentos de cali-
dad, saludables vy
suficientes, vertebra-
dor del territorio,
garante de un medio
natural sostenible
frente la cambio cli-
matico y freno mas
eficaz contra el acele-
rado proceso de des-
poblamiento de la
Espana vaciada", ha
apostillado el Secre-
tario General de CO-
AG, Miguel Blanco, a
lo que ha anadido;
“la consolidacion de
un modelo social y
profesional de agri-
cultura fuerte y con
futuro, que garantice
el relevo generacional, debe
ser una cuestion de Estado y
como tal tiene que estar en
las prioridades de la agenda
politica de la nueva legislatu-
ra”. El desplome de la renta
agraria en 2019, (-8,6%),
ilustra la crisis generalizada
que los sectores agricolas y
ganaderos de nuestro pais
estan sufriendo. La caida de
los precios y la espiral alcista
de los costes ha situado a
miles de pequefias y me-
dianas explotaciones por de-
bajo del umbral de rentabili-
dad, uno de los principales
sintomas del proceso de
“uberizacion” que ya afecta
al campo espaniol.
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PASAN DE 967 EUROS POR TRABAJADOR Y MES
A 1.455, CATORCE VECES MAS QUE LOS
SALARIOS DE PAISES EMERGENTES
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EL SMI DISPARA
UN 50 POR CIEN
L.OS COSTES
LABORALES

OAG alerta de que la
subida del Salario
Minimo

Interprofesional (SMI) a los
1.000 euros podria suponer
un aumento del 50,4% de
los costes laborales para los
agricultores, al pasar de
967€ por trabajador/mes

en 2018 a 1.455€ en 2020.
Asi lo recoge la simulacion
realizada por los Servicios
Técnicos de COAG en base
a los datos reales de una
explotaciéon media, con 2-3
trabajadores fijos.

COAG aboga por salarios
dignos y empleos de cali-

dad en el campo pero la
caida de rentas ( -8,6% en
2019) y la entrada sin con-
trol de importaciones que
no cumplen con la mas
minima cobertura social y
laboral de sus trabajadores,
la importante subida de los
costes laborales nos expul-
sa del mercado. “Resulta
inasumible para las peque-
fas y medianas explotacio-
nes con 2-3 trabajadores
fijos. Nuestro coste laboral
diario (69 euros), multipli-
ca por 14 el salario de un
jornalero en Marruecos (5
euros/ dia). Estamos a
afos luz de poder trasladar
al precio de nuestros pro-
ductos el incremento de
costes. La presion en pre-
cios y costes esta asfixian-
do a las explotaciones
familiares”, ha subrayado

OAG aboga por
salarios dignos
y empleos de

calidad pero con la
caidaderentas y la
entrada sin control de
importaciones la subida
de costes laborales nos
expulsa del mercado.

el responsable del Area de
Relaciones Laborales de
COAG, Eduardo Lopez, al
tiempo que ha vaticinado
destruccion de empleo.
COAG pedira al Ministerio
de Trabajo participar en la
mesa de didlogo que se
abra para abordar la subi-
da del SMI. En un hipotéti-
co escenario de nuevas
subidas, COAG reclamara
medidas compensatorias
para los profesionales
agrarios.
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BOLETIN “EXPERTOS EN VIVIR”

Y TU LUGAR EN EL MUNDO

Por Ana Isabel
Esteban

Presidenta de Solidaridad
Intergeneracional

n cuanto nos senti-
mos adultos co-
menzamos a idear

como lograr un espacio
propio, un lugar al que
regresar y sentirse segu-
ro, libre, a gusto, es de-
cir, como en casa. Nues-
tro primer hogar, el de
los padres, es nuestra
referencia vital. Alli resi-
den los recuerdos prime-
ros, que transcurridos
los anos regresan sin ha-
berles llamado. Con el
impetu de la juventud y
el desconocimiento de
casi todo, nos ponemos a
construir o comprar una
vivienda, donde vivir
con la familia nueva que
acabamos de inaugurar.
Entonces no pensamos
en las distintas etapas de
la vida, nos sobran fuer-
zas y energia para subir
y bajar peldarios y si es
posible la casa con alti-
llo, como si no hubiese
un manana.

En los dltimos 100 anos
se ha construido un par-
que de viviendas en Es-
pana cuyo factor princi-
pal ha sido el economi-

-

na casa para

U

™% todalavida

cista, es decir, excesivo
aprovechamiento  del
espacio que deja pasillos
y puertas estrechas, ha-
bitaciones y bafios enca-
jados al milimetro donde
no se puede transitar con
silla de ruedas o anda-
dor y mal con muletas;
materiales de construccion
de baja calidad y en can-
tidad insuficiente como
aislamientos y sellados
de ventanas que poco fa-
vorecen la eficiencia
energética.
Mas de 100.000 perso-
nas en nuestro pais vi-
ven encerradas en sus
casas porque no pue-

| COLABORA

| den bajar o salir a la

SECRETARIA DE ESTADO
IDE SERVICIOS SOCIALES

.. # IMSERSO

‘accesible y sostenible

4 i 3 ¢

calle y 1,8 millones con
movilidad reducida pre-
cisan ayuda para realizar
ese desplazamiento, que
con edificaciones accesi-
bles serian independien-
tes. Se construyeron las
viviendas sin ascensor y
el resultado ahi lo tene-
mos. Se ha malconstrui-
do y ahora las casas tie-
nen que adaptarse a las

necesidades de cada
etapa de la vida.
Contamos con leyes

vigentes que no se apli-
can, que garantizan que
cualquier persona con
discapacidad reconocida
-el 40% de las personas
mayores de 65 anos la
tienen y deberian solici-
tar su reconocimiento- o
si cuentan con 70 afos o
mas, pueden instalar un
ascensor para acceder a
la vivienda. Los

BOLETIN EXPERTOS EN VIVIR

Ayuntamientos y la
Comunidad Auténoma
pueden subvencionar es-
tas obras y también apo-
yan, siempre con escasos
presupuestos, la accesi-
bilidad dentro del hogar.
La falta de accesibilidad
en el hogar y de amiga-
bilidad en el entorno, -
aquella que facilita la vi-
da-, nos puede impedir
seguir viviendo en el lu-
gar elegido, nuestro
lugar en el mundo.
Solidaridad Inter-
generacional ha puesto
en marcha una campana
de sensibilizacion sobre
el envejecimiento activo,
accesibilidad y sostenibi-
lidad en el hogar, porque
estamos comprometidos
con el futuro del planeta,
pero sobre todo con el
bienestar de las personas
que habitan en el medio
rural que sufren la sole-
dad, las viviendas inac-
cesibles... que impiden
envejecer con salud.
Contamos con un estu-
dio amplio, un folleto, y
una revista destinada a
los Ayuntamientos que
podrén descargarse o
leer en un espacio habili-
tado para ello en
www.efamilia.es y en
www.solidaridadinter-
generacional.es. En 2020
ponemos en marcha un
servicio gratuito, pione-
ro para apoyar la accesi-
bilidad y sostenibilidad
en el hogar que localiza-
ran en el mismo lugar.
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Lubricantes para maquinaria agricola Olipes.

En Olipes ponemos a su disposicion productos de maxima calidad y
la gama mas completa de lubricantes para sus vehiculos y maquinaria.

También le proporcionamos algo que solo Olipes puede aportarie:
la asesoria integral de un equipo de profesionales de primer nivel.

Consulte nuestra red de distribuidores y déjese ayudar por
auténticos especialistas en lubricacion de equipamiento agricola.

olipesresponde@olipes.com

Olipes
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GANADERIA/CARTEL LACTEO

PUEDEN RECLAMAR TODOS LOS PRODUCTORES QUE ENTREGARAN LECHE A CUALQUIER
EMPRESA ESPANOLA DURANTE LOS ANOS DEL CARTEL: 2000 A 2013

GANADEROS DE COAG-CYL DEMANDAN
A LAS INDUSTRIAS QUE MANIPULARON
LOS PRECIOS DE LA LECHE

* La Comision
Nacional de los
Mercados y la
Competencia resolvio
en julio que las 8
empresas pactaron
precios en perjuicio de
los ganaderos 85( las
sanciondé con 80 millo-
nes de euros.

anaderos de COAG-
tilla y Leon han
manifestado su

voluntad de demandar a las
industrias lacteas que mani-
pularon los precios de la
leche durante 13 afios, de
2000 a 2013 y que han sido
sancionadas por la Comision
Nacional de los Mercados y la
Competencia con 80,6 mi-
llones de euros.

La decisién ha sido tomada en
el transcurso de una sesién
informativa celebrada por
COAGen Zamora el dia 23 de
enero con los ganaderos de
leche de Castilla y Le6n.

En el afno 2015 la Comision
Nacional de los Mercados y la
Competencia (CNMC) publi-
¢ la Resolucion “Expediente
S/0425/12 Industrias Lacteas
2” en la que declaraba la exis-
tencia de un cartel entre las
principales industrias lacteas
que operaban en el Estado
espanol entre 2000 y 2013 ¥
que se reparti6 durante esos
anos, el mercado de aprovi-
sionamiento de leche cruda
de vaca fijando los precios en

perjuicio de ganaderos y ga-
naderas.

Tras varios recursos presen-
tados por las industrias lacte-
as y la paralizacion temporal
del proceso por parte de la
Audiencia Nacional por de-
fectos de forma, la CNMC
confirmo la sancién a ocho
empresas y dos asociaciones
del sector lacteo en julio pa-
sado. La confirmacion abri6
formalmente la posibilidad
de que todos los ganaderos
que tuvieran una explotacion
que entregara leche de vaca

durante los afios 2000-2013
puedan reclamar la diferenda
entre el precio al que vendieron
la leche y el precio real de mer-
cado que deberia haberse paga-
do en ese momento.

La CNMC, por tanto, ofrece a
los ganaderos la posibilidad de
reclamar una compensacién
por los danos causados por las
empresas al pactar precios
entre ellas en contra de los
ganaderos.

RECLAMANTES
No es necesario ser ganadero

en activo para demandar.
Productores que entregaran
leche durante los anos 2000-
2013 y hayan cesado por cie-
rre de la explotacion o por
que ésta tenga ahora otro ti-
tular, también podran de-
mandar a las industrias frau-
dulentas. Cualquier persona
que estuviera entregando le-
che durante esos anos puede
proceder a reclamar. Incluso
aunque no entregaran leche a
las empresas afectadas, pues-
to que al verse alterado todo el
mercado lacteo nacional,
sufrieron las consecuencias de
la accién fraudulenta de las
empresas.

Esto es, todos los precios pa-
gados por las industrias lacte-
as que operaban en el Estado
espafiol en aquel momento se
vieron afectados por el cartel
(por lo que cualquier ganade-
ro/a que estuviera entregan-
do leche en los afios 2000-
2013 tendria derecho a recla-
mar ya que se habria visto
afectado por la bajada de los
precios en el sector).

La demanda iréd dirigida tni-
camente a las 8 empresas que
compusieron el cartel, esto es:
Calidad Pascual SA., Central
Lechera de Galicia CELEGA
S.L., Corporacion Alimentaria
Pefiasanta S.A., Danone SA.,
Grupo Lactalis Iberia S.A.,
Nestlé Espana S.A., Industrias
Lacteas de Granada S.L.U. y
Schreiber Food Espaia S.L.
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GANADERIA/PPC

UNICA ORGANIZACION AGRARIA ESPANOLA QUE PARTICIPA EN EL AMBICIOSO PROYECTO

INTERNACIONAL VACDIVA FINANCIADO POR LA U.E.

COAG, MIEMBRO DEL GRUPO
PROMOTOR DE LA VACUNA QUE
FRENARA LA PESTE PORCINA

® El medicamento resolveria la problemdtica actual en Europa y en los paises

afectados por la enfermedad contribuyendo a frenar la expansion de la misma.

® El proyecto VACDIVA, que se llevard a cabo durante los préximos cuatro

anos, cuenta con una financiacion de 10 millones de euros procedente del
Programa Marco de Investigacion e Innovacion de la UE “Horizonte 2020".

COAG, fnica organizacion
agraria espanola que partici-
pa en esta iniciativa, sera
muy importante para trasla-
dar al conjunto del sector ga-
nadero los avances en el des-
arrollo de la vacuna contra la
PPA”, ha subrayado Jaume

OAG sera el nexo de
union con el sector
dero del proyecto

VACDIVA, una ambiciosa ini-
ciativa de ambito internacio-
nal que nace con el objetivo
desarrollar una vacuna eficaz
contra la peste porcina afri-
cana (PPA).

El proyecto VACDIVA, que se
llevard a cabo durante los
proximos cuatro anos, sera
financiado con 10 millones de
euros por la Unién Europea
(UE) en la convocatoria del
Programa Marco de Inves-
tigacién e Innovacion de la

UE, “Horizonte 2020-SFS-
2019-1, con el titulo: “Una
vacuna contra la peste porci-
na africana”. En los trabajos
de investigacion participaran
dos laboratorios internacio-
nales de referencia para la
PPA, ambos espanoles, el
Centro de Vigilancia Sanita-
ria Veterinaria (VISAVET) de
la Universidad Complutense
de Madrid y el Centro de
Investigacion en Sanidad
Animal (CISA) del Instituto
Nacional de Investigacion y
Tecnologia Agraria y Alimen-
taria (INIA). Ademés partici-

paran seis laboratorios nacio-
nales de la UE (de los 10 pai-
ses actualmente afectados
por la PPA), cuatro prestigio-
sos centros de investigacion
de PPA de China, y dos com-
panias lideres en produccién
de vacunas y kits de diagnos-
tico de PPA. “La participacion
activa de productores de por-
cino, asociaciones agrarias,
cinegéticas y agencias inter-
nacionales, ampliaran el
impacto de las actividades de
comunicacion, difusion y for-
macién del proyecto, y en ese
capitulo la participacion de

Bernis, responsable del sec-
tor porcino de COAG.
Durante la reunién constitu-
tiva, celebrada el pasado mes
de noviembre en la Facultad
de Veterinaria de la UCM, se
abordaron puntos clave co-
mo la situacién actual de la
PPA y los diferentes prototi-
pos de vacunas que se lleva-
ran a cabo en VACDIVA, la
planificacién de la investiga-
cién y de los ensayos contem-
plados en el proyecto o los
aspectos relacionados con la
coordinacién, gestion y co-
municacion.
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VINEDO

“PARA PRODUCIR UVAS DE CALIDAD, LOS VITICULTORES DEBEN CONSEGUIR
UNA RENTABILIDAD QUE LES PERMITA MANTENER SU EXPLOTACION VITiCOLA”

VITICULTURA: LA PERTENENCIA A
UNA U OTRA D.O., CLAVE DEL EXITO

a situacion del viti-

cultor viene marcada

por diversas circuns-
tancias, que hacen que en
algunos casos obtenga una
rentabilidad suficiente de
su explotacion viticola y en
otros muchos, que no se
consiga esa rentabilidad y
lleve consigo el desistir del
vifiedo y buscar otro cultivo
alternativo.
Entre las circunstancias
mas determinantes, se
puede encontrar la ubica-
cion de los vinedos, o dicho
de otra manera, la perte-
nencia a una u otra
Denominacion de Origen.
Hay diferencias muy
importantes de precio de
unas zonas a otras, incluso
diferencias notables en el

territorio de una misma
Denominacién de Origen.
En el primer caso, las dife-
rencias suelen deberse al
reconocimiento, a la tra-
yectoria, a las cualidades
que pueda tener esa zona
de produccién que hace
que tenga mayor o menor
presencia en el mercado,
mayor o menor rentabili-

Ao
dad para las bodegas y por
ende, mayores 0 menores
precios de las uvas de esa
zona. En el segundo caso,
la diferencia de precio en
una misma zona de pro-
duccién, suele venir deter-
minado por la escasa
demanda de uva que existe
en esa zona que hace que
buena parte de la oferta de

uva se quede sin compra-
dor y como consecuencia
se devalte drasticamente.
Hay casos de uvas de De-
nominaciones de Origen de
Castilla y Le6n, que se han
pagado en esta dltima
campana, que ha sido esca-
sa por la sequia, a 0,45
euros vendimiadas en
cajas. Con esos precios, no

KENOGARD® LANZA ROMEO®
NUEVO FUNGICIDA ECOLOGICO
PARA VID Y ALGUNAS HORTALIZAS

C erevisane®, sustancia activa de Romeo®, es la pared
celular de la levadura Saccharomyces cerevisiae, que se
encuentra presente en la naturaleza, sin estar asociada a
ningtin patdgeno, de uso habitual en alimentacion humana, y
que se descompone de forma natural en diversos elementos
aprovechables por otros organismos vivos. Cerevisane® esta
compuesto a basa de quitina, mananos, glucanos y polimeros
relativos (azlicares y proteinas), en comiin con los hongos pato-

genos, consiguiendo que tras su aplicacién la planta se sienta
realmente atacada por un patégeno, activando su sistema inter-
no de defensas de manera répida y altamente efectiva. Romeo®
estd autorizado para su uso en vid, tomate, berenjena y cucurbi-
taceas, ademas de para fresa y lechuga en invernadero. Se ha
demostrad que Romeo® es efectivo en la prevencién de diversos
hongos patégenos como Botritis, Mildius y Oidio.

La amplia variedad de sustancias producidas por la planta tras la
aplicaciéon de Romeo® lo convierte en una herramienta muy
versatil para la defensa del cultivo. Romeo® permite a la planta
construir su propio conjunto de defensas fisicas y bioquimicas
anticipando los tiempos de respuesta, obteniendo asi una res-
puesta preventiva vélida para reducir la susceptibilidad a los
patogenos.




se cubren los costes de pro-

ducci6n.

Hay consenso unanime en
considerar a la materia pri-
ma, en este caso a la uva, co-
mo factor fundamental para
conseguir elaborar vinos de
la maxima calidad. La apues-
ta de muchas zonas y entre
ellas, todas de Castilla y
Leon, es la de elaborar vinos
de alta calidad. Para poder
seguir produciendo uvas de
calidad, los viticultores
deben conseguir una renta-
bilidad que le permita man-
tener su explotacion viticola.
Un factor importante para
conseguir esa rentabilidad o
dicho de otra manera, para
evitar que exista un exce-
dente de produccion, es
tomar las medidas necesa-
rias para conseguir ese equi-
librio entre oferta y deman-
da. El futuro de la viticultura

pasa logicamente por la
situacion en que se encuen-
tre la comercializacion de los
vinos en cada momento. Si
somos capaces de mantener
cierto equilibrio entre oferta
de uva producida por los
viticultores y la demanda de
las mismas por parte de las
bodegas, sera mas sencillo
conseguir una rentabilidad
para todas las partes que
participan en este sector. La

politica comunitaria, debe
tener en cuenta este factor y
evitar que se llegue a una
liberalizacién del sector.

Un problema que preocupa
y afecta de manera impor-
tante a muchos de los vine-
dos de toda Europa, son las
afecciones de yesca que exis-
ten actualmente y que no
cuentas con productos efica-
ces para poder combatirla. A
nivel nacional, este proble-

ma se generaliza, salvo algu-
nas excepciones como pueda
ser Galicia. Desde el sector
viticola, se viene reclamando
a las administraciones na-
cionales y europeas, que se
pongan todos los medios
necesarios para llevar a cabo
las investigaciones oportu-
nas que puedan tener como
resultado la obtencion de un
producto eficaz contra este
hongo.

Otra problematica que va
acentuandose, es la falta de
mano de obra para llevar a
cabo los trabajos de vendi-
mia. En muchos casos, las
peonadas que se aprueban
para una determinada zona,
coinciden con las fechas de
vendimia con que esas per-
sonas estan ocupadas en
esas peonadas y no es posi-
ble contratarlas para la
recoleccién de la uva.

Cobertura total aluminio
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VINEDO

RIGOBERTO NIETO RUIZ

Vitivinicultor

“En Ribera del Duero
somos unos privilegiados”

gual que el mundo del

I;ino esta concernido por
andes dilemas: blanco

o tinto, vaso o espaldera,
Rioja o Ribera, el de
Rigoberto Nieto, viticultor o
bodeguero seglin se mire,
afiliado a Coag Valladolid
también se decanta por las
dos grandes premisas del
vifiedo y bodega, que de
momento concilia sin dificul-
tades. Rigoberto elabora su
espléndido Carme, joven o
crianza, en su bodega de
Valbuena de Duero, que es
como decir a la diestra de
Dios Padre, por su proximi-
dad con el Vega Sicilia, pero
a esta revista accede hoy por
su condicién de viticultor,
puesto que también produce
uva que vende a las bodegas
de la Denominacion de
Origen Ribera del Duero.
Y como viticultor se acaban
los dilemas y empiezan las
certezas. Y la certeza es que
“hemos nacido en una zona
privilegiada”,dice el vinatero
vallisoletano. “Mientras que
en otras comarcas estan
vendiendo la uva a precios
casi incompatibles con la
rentabilidad de las explota-

ciones, nosotros vendemos a
precios muy dignos”. Y nada
de poner en practica aquel
chascarrillo que los viticulto-
res propinaban antano a los
bodegueros, y que dedia:
“hacen el vino antes de
pagar la uva”. No es el caso
en estas latitudes. Rigoberto
dice: “este ano he cobrado la
uva 48 horas después de
haberla vendido”.

Porque a pesar de que los
plazos de pago de las bode-

gas a los viticultores han
mejorado mucho a raiz de
las nuevas normativas que
fijan en un mes el plazo
maximo para abonar las
producciones, todavia hay
ejemplos, generalmente mas
al sur (COAG prepara
denuncias al respecto) de
bodegas que se eternizan en
los pagos y superan con cre-
ces los legalmente estableci-
dos.

no es una zona tipica, es
como la region de
Champagne en Francia. El
vinedo es excelente, el vino
es excelente y por tanto, se
vende sin problemas.
Tenemos la enorme suerte
de haber nacido aqui y de
tener las tierras aqui”, apos-
tilla el viticultor de Coag
Valladolid.

Bien es verdad que las bode-
gas y el propio Consejo Re-
gulador tratan bien el vifiedo,
realizan periddicos controles
de calidad, limitan las pro-
ducciones y el premio es el
prestigio de la zona.

Y todo empuja en la misma
direccion porque el propio
clima ayuda. Rigoberto expli-
ca que “al ser un zona de es-
casas lluvias, las enfermeda-
des de la vid son mas escasas
que en otras tierras, como
por ejemplo Galicia, que exi-
gen mucho mas cuidados pa-
ra que la uva no se pierda”.
No es extrano que con tales
mimbres, sostiene el viticul-
tor de Coag, la zona sea e-
mergente, que cada afio se
planten casi 1.000 hectareas
y que haya relevo generacio-
nal con naturalidad.

oligono San Cosme

Y es que “Ribera del Duero
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MIRANDO MAS ALLA DEL HORIZONTE

La amplia cartera de productos de BKT incluye gamas de neumaéticos especificos y a la vanguardia que
satisfacen las demandas mas exigentes en numerosos campos, como la agricultura, la construccion y

OTR, asi como en las aplicaciones de transporte y agro-industriales.
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bkt-tires.com

GROWING TOGETHER

IMPORTADOR PARA ESPANA Y PORTUGAL

- Cantanhede
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FERIA DE ZARAGOZA

EXITO DEL CONCURSO DE NOVEDADES

TECNICAS

FIMA QUIERE SER
REFERENCIA EN
INNOVACION
TECNOLOGICA

a 412 edicion de la
Feria Internacional
e Maquinaria

Agricola, FIMA 2020 -del
25 al 29 de febrero en
Feria de Zaragoza- quiere
ser referencia europea en
este tipo de encuentros
entre profesionales e
industrias del sector y
basar su razén de ser en la
innovacion y la tecnologia,
como ejes vertebradores
del certamen.
Lo atestigua el que se
hayan superado las cifras

de maquinas y equipos pre-
sentados al Concurso de
Novedades Técnicas lo que
muestra el grado de interés
despertado por este concurso.
Mediante esta iniciativa, los
responsables del saléon mani-
fiestan la importancia de la
innovacion y subrayan el
reconocimiento a las empre-
sas que centran sus esfuerzos
en potendiar el [+D+i para
que sus maquinas logren
resultados mas efectivos,
seguros y acordes a los nue-
vos planteamientos del mer-
cado.

Foto Agrovid: DZE!

FERIA DE VALLADOLID

IMPACTO EN EL VINEDO DE LAS POLITICAS

AGRARIAS EUROPEAS

AGROVID

FOMENTA LA
VITICULTURA DE
PRECISION

as jornadas técnicas

de Agrovid, la feria

especializada en el
cultivo de la vina, abordan
cuestiones como la meca-
nizacién del vifedo, el des-
arrollo de la viticultura de
precision y el impacto que
tienen para los viticultores
las politicas agrarias euro-
peas y las guerras comer-
ciales.
Agrovid reune a mas de
9o expositores dedicados a
la fabricacion, distribucion
y comercializacién de pro-

ductos y servicios para el
vifiedo.

El Colegio Oficial de
Ingenieros Agronomos de
Castilla y Ledn y Cantabria
colabora en la organiza-
cién de estas jornadas que
comenzaran el jueves 30
de enero. Luis Marquez,
doctor ingeniero agrono-
mo, abre un elenco que
completan expertos de
empresas, bodegas y
denominaciones de origen
que versan sobre la meca-
nizacién del vinedo.
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PUBLIRREPORTAJE KWS

“GRACIAS AL CONVISO SMART YA NO
HACEMOS SIETE PASES DE HERBICIDA"

Tres agricultores del Arlanza y el Pisuerga destacan el buen comportamiento de las
variedades del Conviso Smart, que este aiio se han sembrado de forma generalizada.
KWS no oculta las dificultades surgidas y subraya que el sistema se perfeccionard

a lucha por hacer de la
remolacha un cultivo
as rentable pasa

inevitablemente por la sani-
dad vegetal, y la compania
KWS sigue apostando por el
sistema Conviso Smart, que
ha tenido su primer afo de
presencia generalizada en el
mercado. Como senala Javier
Fuertes, responsable de A-
groservicio Remolacha de
KWS, “no todo ha sido facil,
pero a partir de ahora se van
a ir solventando las dificulta-
des y el Conviso Smart vaaira
mas, mejorando la aplicacién
del herbicida Conviso Oney con
mejores variedades”.

Se refiere Fuertes a los casos
que se han producido de
podredumbre y de insufi-
ciente control de malas hier-
bas, “consecuencia de alguna
laguna que se esta mejoran-
do”. Con todo, han sido
numerosos los agricultores
que han probado con éxito
las variedades resistentes al
Conviso One, el herbicida que

se emplea dentro de este sis-
tema. Secundino Puertas, de
Villamediana (Palencia), ha
obtenido 151 toneladas por
hectarea y gracias al Conviso
Smart “solo he hecho dos tra-
tamientos de herbicida y uno
de cercospora, con muy buen
resultado sanitario y de pro-
duccién”.

También se felicita “porque
necesitdbamos variedades
como esta, resistentes a cer-
cospora”, el palentino Fer-
nando Rojo, que ha sembra-
do 110 hectéreas de la varie-
dad Smart Johanna KWS.
“Gracias al Conviso Smart he
pasado de hacer siete trata-
mientos contra malas hierbas
a, sencillamente, combinar el
Conviso One con un trata-
miento convencional. Por su
parte, Fernando Barcenilla
(Peral de Arlanza, Burgos) ha
sembrado Smart Gladiata
KWS y ha tenido un buen
resultado, solo empanado
por la presencia de amapola.
“A veces hay que reforzar el

Conviso One con un tratamien-
to convencional”, advierte,
Incidencias. En cuanto a los
problemas surgidos este ano,
Javier Fuertes destaca hierbas
como la salsola, que se debetra-
tar muy temprano, “pero debe
hacerse cuando esté en fase de
crecimiento activo, para que la
planta sea capaz de asimilar el
producto y morir”. Por eso
desde KWS se va a insistir en
el futuro en que el agricultor
“espere a que deje de helar y
suban algo las temperaturas”
para hacer ese tratamiento.
También ha hecho acto de
presencia las amapolas resis-
tentes, ademas de hierbas
como el cenizo (Cheno-
podium album), que requiere
un tratamiento muy tempra-
no, y en casos de alta presion
puede requerir un tratamien-
to convencional.

Javier Fuertes deja claro que
la clave del Conviso Smart
esta en hacer dos pases: uno
temprano, cuando las hier-
bas estan en cotiledones, y otro

cuando se vean nuevos rebrotes
y siempre evitando muy bajas
y noches con heladas; tam-
bién se va a insistir en agitar
bien el producto en el dep6si-
to. “Es algo ya sabido, pero
debemos recordar que la
materia activa tiende a depo-
sitarse en el fondo, sobre todo
cuando atn hay bajas tempe-
raturas. No hay que perder de
vista que se trata de una solu-
cibn en aceite”, subraya
Fuertes.

La clave esta en agitar bien
sin que queden grumos y evi-
tar enjuagar con agua hasta
que todo el producto esté
homogéneo. Es recomenda-
ble vaciar el envase a la mitad
y agitar bien, con el mismo
herbicida, hasta que se di-
suelva cualquier resto solido.
Por tltimo, se afiadira el agua
y volveremos a agitar. “Es
muy importante porque este
ano ha habido problemas de
baja eficacia por esta causa”
recuerda Fuertes.

CONVISO® SMART, la forma mas inteligente de cultivar remolacha

Pedidos en:
www.kws.es

SMART JOHANNA KWS _

m Tolerante a Rizomania-Nematodos
= Alta polarizacion

SMART MANJA KWS

= Novedad 2020, excelentes rendimientos
= Tolerante a Rizomania y Cercospora

SEMBRANDO

EL FUTURO
DESDE 1856




REMOLACHA

NUESTRA ORGANIZACION ADVIRTIO A LOS REMOLACHEROS QUE SE PENSARAN SU ENTRADA EN
AGROTEO. EL TIEMPO VIENE A DARNOS LA RAZON: “MIGAJAS PARA HOY, HAMBRE PARA MANANA”.

REMOLACHA: COAG EXIGE UN
NUEVO ACUERDO MARCO

mediados de febrero
comenz6 la campana
020/2021y conviene

tener presentes una serie de
particularidades que la van a
caracterizar.

Anivel técnico, por segunda y
dltima campafia se ha autori-
zado el uso de neonicotinoi-
des. Dado que se trata de una
medida excepcional, se exige
el cumplimiento de una serie
de condiciones por parte de
los cultivadores, como en 2019.
Por otra parte, y en cuanto al
precio se refiere, a nivel de
ayudas en la PAC 2020 se
podra seguir solicitando la a-
yuda acoplada estatal y, salvo
que se manifieste lo contra-
rio, los remolacheros veran
automaticamente prorroga-
da su ayuda agroambiental
dos afios mas.

En cuanto al precio al mar-
gen de ayudas, ACOR ya ha
manifestado que garantizara
a sus socios 42 €/tn, inclui-
das ayudas.
Lamentablemente no pode-
mos decir lo mismo de Azu-
carera Iberia. Y es que, a dife-
rencia con las tltimas déca-
das, a mes de enero no existe
ningin acuerdo firmado que
garantice un precio minimo,

viene exigiendo la negocia-
cion de un nuevo acuerdo, el
actual AMI 2015-19 finalizd
su vigencia en la campaiia
pasada, pero la industria ha-
ce oidos sordos. Recordemos
que los AMI anteriores se fir-
maban por cinco afios y han
venido garantizando la esta-
bilidad que los agricultores
precisaban para planificar
inversiones y estimar la ren-
tabilidad del cultivo. E1 AMI,
envidia de otros sectores, ha
asegurado al agricultor la
prioridad a través de los
derechos historicos, un pre-
cio garantizado interprofe-
sionalmente, la regulacion de
las liquidaciones de pagos, el
seguimiento de campafa a

Hace afio y medio que COAG

través de las mesas , el trans-
porte, la financiacion de la
vigilancia de los laboratorios
por medio de las OPAs, etc.

EL TIEMPO NOS

DA LA RAZON

A este respecto, no sabemos
en qué medida las organiza-
ciones agrarias podemos ser
responsables del empecina-
miento de la industria en no
negociar, pero no nos cabe
duda de que ésta se ha visto
fortalecida en su decision por
tres factores principalmente:
las injustas criticas de algu-
nos colectivos al AMI 2015-
19, la insuficiente presion de
la Administracion a forzar a
negociar a Azucarera y la
decision de no pocos remola-

cheros de formar parte de
AGROTEO (el colectivo de la
propia industria).

Desde COAG hace tiempo
que advertimos a los remola-
cheros sobre la necesidad de
sopesar friamente su entrada
en AGROTEO. Parece que el
tiempo estd viniendo a dar-
nos la razén: “migajas para
hoy, hambre para mafiana”.
Baste un ejemplo: ;como va a
compensar AGROTEO a sus
remolacheros por la bajada
en precio de Azucarera a 26
€/tn?. No nos consta que A-
GROTEQ haya llevado a Azu-
carera al arbitro para obligar
a esta a pagar los 42 €/tn
pactados en el AMI. Sin
embargo, los colectivos de
COAG si lo han hecho, y la
Corte Arbitral no tardara en
dar veredicto al respecto.

Asi pues, salvo que la indus-
tria entre en razon por el bien
del sector y se avenga a nego-
ciar, los remolacheros queda-
ran a merced del precio que
esta quiera imponerles.

Y no esta de mas recordar las
situaciones de abuso que
padecen los productores de
sectores como el vacuno y o-
vino de leche, etc., y eso que
tienen diversidad de indus-
trias para elegir, cosa que no
sucede con la remolacha que,
principalmente alli donde
ACOR no puede llegar, esta
totalmente monopolizada
por Azucarera.
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LEY DE CAZA

* COAG-CYL ha
presentado a la
Consejeria de Medio
Ambiente varias ale-
gaciones al
“Anteproyecto de ley
de gestion sostenible
de los recursos cine-
geticos de Castilla y
Leon”, porque, en
éste, la responsabili-
dad de los danos
causados por la caza
recae sobre quienes
los sufren: los agri-
cultores y ganaderos
y no sobre los res-
ponsables: Adminis-
traciones, titulares
cinegéticos, etcétera.
Las ofrecemos
extractadas.

- DANOS PRODUCIDOS
POR LA CAZA.

-La responsabilidad de los
accidentes provocados por
especies cinegéticas en vias
publicas, se dirimira por la
legislacion estatal.

-Los titulares cinegéticos
seran responsables de los
danos causados por la caza
de sus acotados.

-La indemnizacién por da-
nos de especies provenien-
tes de autopistas, lineas

NUESTRA ORGANIZACION ENVIA UN DOCUMENTO AL DIRECTOR
GENERAL DEL PATRIMONIO NATURAL Y POLITICA FORESTAL PARA
QUE SE INCLUYAN MODIFICACIONES QUE CONSIDERA ESENCIALES

COAG-CYL ACLARA QUE EL
RESPONSABLE NO ES EL
AGRICULTOR O GANADERO
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férreas o infraestructuras
hidraulicas, corresponder al
titular de la infraestructura.
- Silos titulares cinegéticos
han cumplido con sus cupos
serd la Administracion la
responsable de dichos daios.

- ARTICULO 19. JUNTA
CONSULTIVA.

- Para la representacion de
los intereses del sector se

garantizard la presencia
como miembros de las
Juntas Consultivas a dos
representantes de las
Organizaciones Agrarias més
representativas en la zona.

- ARTICULO 38. MEDIDAS
DE SEGURIDAD

- En la caza menor con perro
los cazadores mantendran a
los perros de caza a una dis-

tancia suficiente de cualquier
rebafo para evitar conflictos
con los perros pastores.

- El cazador serd responsable
de los dafios que ocasione,
por incumplimiento o por
imprudencia o accidente.

- ARTICULO 47. CUPOS
DE EXTRACCION.
-Cuando no se alcancen los
cupos de extraccién por
temporada, el titular cinegé-
tico podré acumular cupo
en la temporada siguiente.

- ARTICULO 67.
EMERGENCIAS CINEGE-
TICAS.

Las administraciones pro-
motoras ejecutaran las
medidas decretadas en la
emergencia con caracter
subsidiario. Y por incumpli-
miento, impondréan las mul-
tas articuladas en esta ley y
podran reclamar al titular
los costes de la ejecucion de
las medidas incumplidas.

PAC 2020

ABIERTO EL PLAZO DE
SOLICITUD HASTA EL 30 DE ABRIL

A

TE ASESORAMOS Y TRAMITAMOS TU SOLICITUD
DE AYUDA CON TODAS LAS GARANTIAS

INFORMATE EN TU OFICINA DE COAG-CYL MAS CERCANA
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EMPRESA AGRARIA

~SE VENDEN SE-
MENTALES PUROS
(PADRES CON
CARTA) T.695 692 547
SE VENDEN SEMEN-
TALES CHAROLESES
CON CARTA GENEA-
LOGICA 620 954109.
-SE VENDE MAQUI-
NARIA AGRICOLA
POR CESE: * TRAC-
TOR FENDT 920,
TRACTOR MASSEY
6460 CON PALA,
ABONADORA DE 2
PLATOS, PULVERIZA-
DORA TECNOMA DE
14 M, MAQUINA DE
SEMBRAR, RULO,
REMOLQUE 8000 KG,
ESPARCIDOR ESTIER-
COL, BANERA DE 3
EJES TEL. 654 337800.
-SE VENDEN 500
TUBOS DE COBERTU-
RA PERFECTO Y
ASPERSORES. BUEN
ESTADO. T. 653595486
-SE VENDEN COL-
MENAS LAYENS Y
ENJAMBRES, TELE-
FONO 645 912 765
-SE VENDE ROTO-
EMPACADORA CON
ATADOR DE MALLA
Y CUERDA 7 CAMPA-
NAS TEL. 660-619463
-SE VENDEN 120
OVEJAS DE CARNE
TELEFONO 654110289
-SE VENDE SULFA-
TADORA HARDI 1200
LITROS (12 METROS)
CON BOMBA DE 140
LITROS.

-SE VENDE ABONA-
DORA CENTRIFUGA
AMAZONE 2000 KG

MERCADILLO

MERCADILLO ENTRE

PARTICULARES

Para anunciarse aqui, deben diri-
girse alas sedes de COAG
Castilla y Leon

(36 METROS)
MAQUINARIA EN
MUY BUEN ESTADO
TELEFONO 629123077
-SE VENDEN 200
OVEJAS ENTREFINAS
LOTES O A ESCOGER.
T. 635 517780

-SE VENDEN
CACHORROS BOR-
DER COLLIE PURQS,
CON PEDIGRI. EXCE-
LENTES PARA
GANADO. 635517780
-SE VENDE UNA
SEGADORA DE DIS-
COS MARCA VICOM
Y RASTRILLO NUE-
VOS A MITAD DE
PRECIO. T.699 67 43 05
-SE VENDE CARRO
MEZCLADOR
MARCA NUTRIFEED
DE 13 METROS CUBI-
COS CON BASCULA
(RAFA)T. 650987785
-SE VENDE COSE-
CHADORA NEW
HOLLAND 15.30 3,80
METROS DE CORTE.
690377674

-SE VENDE VEZA,
ALFALFA, AVENA.
EN PAQUETON DE 4
CUERDAS. 679321120
-SE VENDE COSE-
CHADORA DEUTZ
FAHR 3610 HIDROS-
TATICA CORTE 5,40
657342050 .

-SE VENDE POR
JUBILACION: SEM-

BRADORA SOLA 3,5
M, SULFATADORA
AGUIRRE DE 16
METROS DE 1600 L,
REMOLQUE DE 10000
KG. TEL. 678619397
-SE VENDE SEMBRA-
DORA SOLA SIEM-
BRA DIRECTA DE
DISCOS DE ANCHU-
RA 3,5 METROS CON
DOCUMENTACION E
ITV . TEL. 689141665
-VENDO BOMBA DE
AGUA SUMERGIBLE
DE 45 CV MARCA
CAPRARI. T.619744109
-SE VENDE ESPARCI-
DOR AUTOLAVABLE
1500/1600 LITROS.
TELEFONOQ: 625527478
-SE VENDE SEMBRA-
DORA MECANICA
SOLA. 3,5 METROS
BORRAHUELLAS
MARCADORES
HIDRA. 650677111.
-SE VENDE TRAC-
TOR DEUTZ FAHR
AGROTROM M#620,
155 CV; 6.800 HORAS;
SUSPENSION
HIDRAULICA EJE
DELANTERO Y NEU-
MATICA CABINA;
BOMBA DE ALTO
CAUDAL. 659 953636
-SE VENDE FINCA
DE REGADIO EN
MANQUILLOS
(PALENCIA) 0,60
HAS. NIVELADA Y

LIBRE DE CARGAS.
TENO. 697 238365

-SE VENDE SEMBRA-
DORA JOHN DEERE
MONOGRANO DE
SEIS SURCOS, CON
ORDENADOR DE
CAIDAS, APARTATE-
RRONES, RUEDA
TRASERA DE GOMA
Y DISCOS DE MAIZ,
REMOLACHA Y
GIRASOL

TELEFONO 609449225
- SE VENDEN DERE-
CHOS DE PAGO BASI-
CO REGION
05.01.TEL. 659068519

DEMANDA

DE EMPLEO

-SE OFRECE PERSO-
NA CON 60 ANOS
PARA TRABAJAR

EN EXPLOTACION
AGRICOLA O
GANADERA. EXPE-
RIENCIA COMO
TRACTORISTA Y

EN EXPLOTACIO-
NES DE PORCINO,
AVICULTURA, O
COMO PASTOR
TEL. 685 366024

-SE OFRECE PEON
AGRICOLA/GANA-
DERO PARA PALEN-
CIA.TEL.634757202

COMPRA

SE COMPRAN,
ENTRE AGRICULTO-
RES, DERECHOS DE
PAGO BASICO
REGION 05.01
TELEFONO 639883670

condiciones 6ptimas de humedad las cleistotecas liberaran las
ascosporas que permitiran el inicio de las infecciones otonales.
En primavera el micelio comenzara su crecimiento y re-infec-

FLEXITY® DE El oidio de los cereales (Blumeria
! z inis) es uno de los patoge-
BASF, SOLUCION ™"

nos mas habituales y puede lle-

PARA EL gar a producir importantes dafios  tara otras partes de la planta. Todos los cereales son suscepti-
CONTROL DE econdmicos. Se puede encontrar  bles de ser atacados por el oidio. Los niveles altos de fertiliza-
oiDIO EN sobre las hojas y también puede cion nitrogenada facilitan los ataques. En variedades sensibles

aparecer en cafa y espigas. las pérdidas de rendimiento por oidio pueden superar el 20%
CEREALES

de la cosecha.

Flexity® es la mejor herramienta para el control del oidio de
los cereales. Gracias a:

- Su modo de accion, impidiendo la fijacion del hongo, su creci-
miento y su esporulacion, proporciona un control curativo y
duradero de la enfermedad.

- Sus caracteristicas que permiten una rapida absorcién y alta
disponibilidad dentro del cultivo, asi como su compatibilidad
en mezcla, flexibilizan el momento de aplicacion facilitando su
gestion dentro del tratamiento.

Flexity® proporciona un excelente y duradero control del
oidio que le permitird maximizar el rendimiento de su cosecha.

Normalmente se presenta como
pustulas blanquecinas que pro-
ducen una masa de esporas con una apariencia pulverulenta.
Segiin van madurando, estas manchas, se oscurecen tomando
tonos grises o pardos. Finalmente se formaran fructificaciones
negras (cleistotecas) imbricadas dentro de estas puastulas.El
oidio pasa el invierno sobre el ricio de cereal o sobre los culti-
vos de siembras mas tempranas, desarrollandose sobre mate-
rial verde, o sobre los rastrojos y restos del cultivo anterior en
forma de cleistotecas, producidas al final del ciclo del cultivo
anterior, resistentes a las bajas temperaturas y a la sequia, y
que permitiran al hongo sobrevivir en ausencia de huésped. En




Preparado para mas.

Nuevo Fendt 900 Vario.

Mayor eficiencia. Mayor agarre. Mayor versatilidad.
Mayor seguridad vy facilidad de uso. Mayor inteligencia.
Descubre mas del tractor del afno en: 900.fendt.com
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It's Fendt. ' omprendemos la agricultura.
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